
Πρώτη συνάντηση με σύμβουλο επενδύσεων:
Πώς να είστε έτοιμοι

Γιατί χρειάζεται προετοιμασία
Η πρώτη επαφή με έναν σύμβουλο επενδύσεων είναι κάτι περισσότερο από μια απλή
γνωριμία. Είναι η βάση πάνω στην οποία θα χτιστεί μια συνεργασία που μπορεί να διαρκέσει
χρόνια. Όσο πιο οργανωμένα μπείτε σε αυτή τη συζήτηση, τόσο πιο γρήγορα θα μπορέσει ο
σύμβουλος να καταλάβει τις ανάγκες σας και να προτείνει λύσεις που ταιριάζουν σε εσάς.
Από την άλλη, μια συνάντηση χωρίς προετοιμασία συχνά οδηγεί σε γενικές συστάσεις, που
δύσκολα ανταποκρίνονται στην πραγματικότητα του κάθε επενδυτή.

Ας δούμε βήμα βήμα τι μπορείτε να κάνετε πριν από το ραντεβού, ώστε η συζήτηση να είναι
ουσιαστική και να αξιοποιήσετε τον χρόνο σας στο έπακρο.

Βήμα 1: Καταγράψτε τους οικονομικούς σας στόχους

https://www.youtube.com/watch?v=EUXtoxALBMo
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Το πρώτο πράγμα που θα σας ρωτήσει ένας σύμβουλος είναι τι θέλετε να πετύχετε. Μια
αόριστη απάντηση όπως "θέλω να βγάλω λεφτά" δεν βοηθά κανέναν. Αντίθετα, αφιερώστε
λίγο χρόνο για να σκεφτείτε: για ποιο σκοπό αποταμιεύετε; Θέλετε να δημιουργήσετε ένα
αποθεματικό για τη σύνταξή σας; Να χρηματοδοτήσετε τις σπουδές των παιδιών σας; Ή
μήπως να αποκτήσετε ένα συγκεκριμένο περιουσιακό στοιχείο σε βάθος πενταετίας; Όσο
πιο συγκεκριμένοι είναι οι στόχοι σας, τόσο καλύτερα μπορεί ο σύμβουλος να προτείνει το
κατάλληλο επενδυτικό προφίλ.

Παράλληλα, σκεφτείτε το χρονικό ορίζοντα. Ένας στόχος που απέχει τρία χρόνια απαιτεί
διαφορετική στρατηγική από έναν που απέχει είκοσι. Καταγράψτε τους στόχους σας σε
χαρτί, μαζί με το ποσό που υπολογίζετε ότι χρειάζεστε για τον καθένα, και έχετε τα
στοιχεία αυτά μαζί σας στη συνάντηση.

Βήμα 2: Ετοιμάστε μια εικόνα της οικονομικής σας κατάστασης
Πριν από τη συνάντηση, συγκεντρώστε βασικές πληροφορίες για τα οικονομικά σας. Δεν
χρειάζεται να φέρετε κάθε απόδειξη, αλλά ένα συνοπτικό έγγραφο με τα εξής είναι
χρήσιμο:
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Το μηνιαίο εισόδημά σας και τις τακτικές δαπάνες

Τα υπάρχοντα περιουσιακά στοιχεία (ακίνητα, αποταμιεύσεις, άλλες επενδύσεις)

Τις υποχρεώσεις σας (δάνεια, πιστωτικές κάρτες, άλλα χρέη)

Τυχόν ασφαλιστήρια συμβόλαια που ήδη διαθέτετε

Αυτά τα δεδομένα βοηθούν τον σύμβουλο να εκτιμήσει το ρίσκο που μπορείτε να αναλάβετε
και να προτείνει μια στρατηγική που δεν θα σας αφήσει εκτεθειμένους. Μην ανησυχείτε αν
δεν έχετε όλες τις λεπτομέρειες — μια καλή προσέγγιση αρκεί.

Βήμα 3: Κατανοήστε το επενδυτικό σας προφίλ
Κάθε άνθρωπος έχει διαφορετική ανοχή στον κίνδυνο. Υπάρχουν επενδυτές που νιώθουν
άνετα με έντονες διακυμάνσεις στην αξία του χαρτοφυλακίου τους, και άλλοι που
προτιμούν σταθερές, προβλέψιμες αποδόσεις. Ο σύμβουλος θα σας βοηθήσει να ορίσετε το
επενδυτικό σας προφίλ, αλλά καλό είναι να έχετε μια πρώτη ιδέα για το πού βρίσκεστε.
Αναρωτηθείτε: πώς θα αντιδρούσατε αν η επένδυσή σας έχανε 10% της αξίας της σε ένα
τρίμηνο; Θα πουλούσατε από φόβο ή θα περιμένατε; Η απάντηση λέει πολλά για το ρίσκο
που μπορείτε να αντέξετε.



Βήμα 4: Ενημερωθείτε για τη συμβουλευτική διαδικασία
Η συμβουλευτική δεν τελειώνει με την υπογραφή μιας σύμβασης. Αφορά τη συνεχή
παρακολούθηση του χαρτοφυλακίου σας, την αναπροσαρμογή της στρατηγικής όταν
αλλάζουν οι συνθήκες, και την εκτέλεση εντολών όταν χρειαστεί. Ρωτήστε τον σύμβουλο
πώς λειτουργεί στην πράξη: πόσο συχνά θα επικοινωνείτε, με ποιον τρόπο θα λαμβάνετε
ενημερώσεις, και ποια είναι η διαδικασία για τυχόν διορθωτικές κινήσεις. Επίσης,
διευκρινίστε ποιος έχει την ευθύνη της θεματοφυλακής — δηλαδή, πού φυλάσσονται τα
χρεόγραφά σας και πώς διασφαλίζεται η ασφάλειά τους.

Βήμα 5: Ελέγξτε το κανονιστικό πλαίσιο
Ο τομέας των επενδύσεων ρυθμίζεται αυστηρά. Ο σύμβουλος με τον οποίο θα
συνεργαστείτε οφείλει να είναι εγγεγραμμένος σε εποπτική αρχή και να ακολουθεί
συγκεκριμένους κανόνες. Μη διστάσετε να ζητήσετε τον αριθμό μητρώου ή την άδεια
λειτουργίας του. Η διαφάνεια είναι δικαίωμά σας, και ένας επαγγελματίας θα την
προσφέρει χωρίς δεύτερη κουβέντα. Επιπλέον, ρωτήστε για το πώς αμείβεται: με σταθερή
αμοιβή, με προμήθεια επί των προϊόντων, ή με κάποιον άλλο τρόπο. Η γνώση αυτή σας
βοηθά να αξιολογήσετε αν οι συμβουλές που λαμβάνετε είναι αντικειμενικές.
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Βήμα 6: Ορίστε τον επενδυτικό λογαριασμό σας
Αν αποφασίσετε να προχωρήσετε, θα χρειαστεί να ανοίξετε έναν επενδυτικό λογαριασμό. Ο
σύμβουλος θα σας καθοδηγήσει στη διαδικασία, αλλά είναι καλό να γνωρίζετε από πριν τι
χρεώσεις συνοδεύουν τον λογαριασμό, αν υπάρχει ελάχιστο υπόλοιπο και ποια έγγραφα θα
χρειαστούν. Έτσι, η συνάντηση θα επικεντρωθεί στη στρατηγική και όχι σε διαδικαστικά.

Βήμα 7: Φέρτε ερωτήσεις μαζί σας
Μην πάτε στη συνάντηση χωρίς να έχετε γράψει κάποιες ερωτήσεις. Παραδείγματα που
ίσως σας φανούν χρήσιμα:

Ποια είναι η φιλοσοφία σας για τη διαχείριση περιουσίας;

Πώς προσεγγίζετε την επιλογή συγκεκριμένων προϊόντων, όπως τα έντοκα
γραμμάτια ή τα ομόλογα;

Τι συμβαίνει αν αλλάξουν οι προσωπικές μου συνθήκες (π.χ. απώλεια εργασίας ή
κληρονομιά);



Η πρώτη ερώτηση μπορεί να σας δώσει μια καλή εικόνα για το πώς βλέπει ο σύμβουλος τη
συνολική εικόνα. Η διαχείριση περιουσίας είναι μια ολιστική διαδικασία, όχι απλώς μια
σειρά από μεμονωμένες τοποθετήσεις. Ο σύμβουλος που την αντιμετωπίζει ως σύνολο
είναι πιθανότερο να σας προτείνει μια ισορροπημένη στρατηγική.

Τι να προσέξετε κατά τη συνάντηση
Κατά τη διάρκεια της συζήτησης, ακούστε προσεκτικά πώς απαντά ο σύμβουλος.
Αναζητάτε σαφήνεια: αν μια απάντηση είναι γεμάτη ορολογία χωρίς εξήγηση, μη διστάσετε
να ζητήσετε διευκρίνιση. Επίσης, δώστε σημασία στο αν σας ακούει πραγματικά. Ένας
καλός σύμβουλος κάνει περισσότερες ερωτήσεις από όσες απαντά, τουλάχιστον στην
πρώτη συνάντηση. Αν αισθανθείτε ότι σας πουλάει ένα συγκεκριμένο προϊόν χωρίς να έχει
καταλάβει τις ανάγκες σας, καλύτερα να αναζητήσετε αλλού.
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Τέλος, μη βιαστείτε να δεσμευτείτε. Ζητήστε χρόνο να σκεφτείτε όσα ακούσατε και, αν
χρειαστεί, κλείστε μια δεύτερη συνάντηση. Η απόφαση για το πού και πώς θα επενδύσετε
τα χρήματά σας είναι σημαντική και αξίζει να την πάρετε με ψυχραιμία.

https://www.hellasfin.gr/

